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ဘǮǳတǾသǯမǿတǻရမလǴ

အǳရǮငǻǺဘကǻမǿǮ	သȀမǼǮǺထကǻထȀǺǳစဖǯǱƄ	နညǻǺနǮǳတǾ	သǯရမညǻ။

အေရာငး်စွမး်ရညဆ်ိုတာ	 အေသွးအသား	 ဗီဇပါလာရငပ်ါ၊	 မပါရင	် ချာ

ေတာတ့ာပဲ	ဆိုတာမျိး	လား။	ဘာမှ	သငယ်ူေလလ့ာလို	 မရေတာဘ့ူးလား။

တချိလူေတွက	 ေမွးကတညး်က	 ကိုယ့်ကိုယက်ိုယ	် ယုံကညမ်အြပည့်နဲ၊

ဆကဆ်ေံရးစွမး်ရညက်လညး်	 ဘာေကာငး်သလဲ	 မေမးနဲ။	 သူတို	 ဘာပဲ

ေရာငး်ေရာငး်	တြခားသူေတွ	၀ယက်ို	၀ယခ်ျငသ်ွားေအာင	်ကျေအာင	်ေြပာ

ိုငတ်ဲ့သူေတွ။	အဲဒီလို	လူေတွက	များများစားစား	မရှိလှ။	ကျနတ်ဲ့	က်ုပတ်ို

လို	လူေတွကေတာ	့သူလိုကိုယလ်ိုေတွပါပဲ။

ဒါေပမဲ့	ဘာမှေြပာငး်လဲလို	မရေတာဘ့ူးဆိုတာက	မဟုတပ်ါဘူးဗျာ။

ဘယသ်ူမဆို	 အေရာငး်သမားေကာငး်	 တစေ်ယာက	် ြဖစ်ိုငပ်ါတယ။်

အထာကို	 ေလလ့ာဖိုပဲ	 လိုတာ။	 အခုအှစခ်ျပေ်တွက	 ကမာအ့ေအာင်

ြမငဆ်ုံး	 အေရာငး်ဂုုကီးေတွထဲက	 တစေ်ယာကရ်ဲ	 အေတွးအေခေတွကို



အေြခခထံားတာ။	 အေရာငး်သမားတိုငး်	 သိသင့်တဲ့	 အရညအ်ေသွးေတွ

အေကာငး်ကို	 ြခငံုံြမင်ိုငေ်အာင	် အကူအညီေပးလိမ့်မယ။်	 လုပင်နး်ခွငထ်ဲ

က	 ပိငဘ်ကေ်တွထက	်သာချငတ်ယ၊်	 ေကာမ်ရှငပ်ိုရေအာင	်လုပခ်ျငတ်ယ်

ဆိုရင	်အခု	အှစခ်ျပေ်တွကို	ဖတ်ကည့်ပါ။

ဒီအှစခ်ျပေ်တွမှာ

•	မသိစိတဟ်ာ	ဘာြဖစလ်ို	အေကာငး်ဆုံး	အေရာငး်လကန်က	်ြဖစသ်လဲ

•	 အေရာငး်သမားေကာငး်	 တစေ်ယာကဟ်ာ	 ဘာြဖစလ်ို	 တစသ်ကတ်ာ

သငယ်ူေလလ့ာသူ	ြဖစေ်နရသလဲ

•	 ကိေတွးပီး	 ေကာကလ်န်ေနလို	 ဘာေကာင့်	 အကျိးမရှိသလဲ	 ဆိုတာ

ေတွကိုလညး်	သိရမယ။်
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